盈 利 模 式 诊 断 自 测 表
	公司名
	
	营
销
测
评
	市场复制性（全国市场开拓时出现的阻力）50分
	销售有效性（产品销售时出现的阻力）50分

	产  品
	主品种1
	主品种2
	
	□ 受地政关系限制：-3媒体价格 -3工商或药监监管 -3舆论评价 -3药店开发（以100分为基数，符合项减分）
指导：指模式复制时，有以上的阻力因素导致贵司市场开发困难。

综述                                                      

□ 受营销人才限制：-3 营销战略不明确 -3无专家型高管 -2无领导型高管 -3创业期高管 -1无创业期员工 -1无高能高产员工

指导：创业期指忠诚员工

综述                                                       

□ 受客户意向限制：-3药店开发很难 -2现有客户中万元店很少 -3低价进入药店后不动销 -3无有效的客户刺激政策 -2无有效的客户鼓励政策 -1经理与企业共享客户资源

综述                                                      

                                                          □ 受盈亏风险限制：-3无盈利模式 -2全局多亏少盈 -3无新开止损案 -3半年内无新开市场

综述                                                       

                                                          
	□ 受宣传方法限制：无法精准宣传到目标人群的原因为 -3无明确渠道 -2有渠道无方法  有渠道有方法受外方限制（-1资金、-3监管、-1竞品、-3媒体或店方）-2对客实施后不能吸引客群关注 

综述                                                       

□ 受促销方法限制：销量很少的原因为 -1价格较高或无优势、-3店方利润少或有自营竞品、-2对客促销不吸引、-2终端人员能力差、-3促销店客源太少、-2促销政策其他家也用过

综述                                                       

□ 受顾客缔结限制：（批发、招商等企业不接触顾客环节全减分） -1价格高或无优势难以成交、-3杂牌子无知名度、-2身边无人服用不确信、-3没觉得你的产品比以往购买的竞品好在哪

综述                                                       

□ 受产品本身限制：-2功效慢、-1重症非药、-2无机理病理科普系统、-2无病程服务、-2无疗效检（体）验手段、-2剂型不便利、-2主成份少见不熟悉

综述                                                       
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	网  络
	
	
	
	

	经  营
	
	
	
	
	

	操  作
	
	
	
	

	联
系
	贵司联系人: 
	手机:
	
	
	

	
	Mail:
	QQ:
	
	
	

	
	牛策略营销企划顾问有限公司
http://www.niucelue.com
填表辅导员：成龙

tel：4000046512（填表辅导电话）

Mail：46512@qq.com（请索要电子表格）

	
	
	

	贵司最希望解决的问题是（请罗列关键词）
	
	
	

	1、渠道方面：                                

2、团队方面：                                

3、宣促方面：                                
4、产品方面：                                

                                             
	
	
	

	
	免费诊断时，需要贵司协助筹备的工作
	免费诊断的程序步骤

	
	1、填表：下载电子表请登陆niucelue.com
2、座谈：组织人力资源、企划、市场、财务等部门的座谈会

3、内勤：提供一名内勤人员（录音整理、调研及巡市等杂务）
	1、 电话回访：根据此表，进一步了解贵司营销现状（模式、渠道、团队等）；
a. 申请：请填写本表并邮发或传真牛策略（电子表请登陆niucelue.com）
b. 确认：回访后两个工作日内，整理并向贵司提交《诊前综述状况表》
c. 确定：贵司确认《诊前综述状况表》后，商榷赴企日程及协筹工作部署
d. 日程：贵司通知我方航班信息后，进入工作排期，等待赴企
2、 专家诊断：赴企所在地，进行诊断前综合会诊（访谈、调研、巡市等/1个工作日）；
3、 提交报告：向贵司提交诊断书（人力资源、市场营销、团队管培、宣销方案等）


